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HOTARIRE
cu privire la aprobarea Regulamentului privind
evaluarea acordurilor orizontale anticoncurentiale

nr.14 din 30.08.2013

Monitorul Oficial nr.198-204/1416 din 13.09.2013

* * *

In temeiul art.6 alin.(3), art.41 alin.(1) lit.c), art.46 alin.(6) lit.c) si art.94 lit.a) din Legea
concurentei nr.183 din 11 iulie 2012 (Monitorul Oficial al Republicii Moldova, 2012, nr.193-
197, art.667),

Plenul Consiliului Concurentei

HOTARASTE:

1. Se aproba Regulamentul privind evaluarea acordurilor orizontale anticoncurentiale (se
anexeaza).

2. Prezenta hotarire intrd in vigoare la data publicarii in Monitorul Oficial al Republicii
Moldova.

PRESEDINTELE PLENULUI
CONSILIULUI CONCURENTEI Viorica CARARE

Chisinau, 30 august 2013.
Nr.14.

Aprobat

prin Hotérirea Plenului
Consiliului Concurentei
nr.14 din 30 august 2013

REGULAMENT
privind evaluarea acordurilor orizontale anticoncurentiale

Prezentul Regulament este elaborat in baza art.6 alin.(3), art.46 alin.(6) lit ¢) din Legea
Concurentei nr.183 din 11.07.2012 (in continuare Lege) si transpune prevederile Regulamentului
(UE) nr.1217/2010 al Comisiei din 14 decembrie 2010 privind aplicarea articolului 101 alineatul
(3) din Tratatul privind functionarea Uniunii Europene anumitor categorii de acorduri de
cercetare §i dezvoltare, publicat in Jurnalul Oficial al Uniunii Europene (JO) nr.L 335/36 din
18.12.2010; Regulamentului (UE) nr.1218/2010 al Comisiei din 14 decembrie 2010 privind
aplicarea articolului 101 alineatul (3) din Tratatul privind functionarea Uniunii Europene
anumitor categorii de acorduri de specializare, publicat in JO nr.L 335/43 din 18.12.2010; si
transpune partial Comunicarea Comisiei — Orientdri privind aplicabilitatea articolului 101 din
Tratatul privind functionarea Uniunii Europene acordurilor de cooperare orizontala 2011/C



11/01, publicatd in JO nr.C11/1 din 14.01.2011 si Comunicarea Comisiei — Orientari privind
aplicarea articolului 81 alineatul (3) din tratat 2004/C 101/108, publicatd in JO nr.C 101/97 din
27.04.2004.

. DISPOZITII GENERALE
1. Prezentul Regulament stabileste cadrul general de evaluare a acordurilor orizontale
anticoncurentiale, exceptarea individuala a acestora in temeiul art.6 alin.(1) din Lege si
exceptarea directd pe categorii a acordurilor de cercetare si dezvoltare si acordurilor de
specializare 1n temeiul art.6 alin.(3) din Lege.
2. Prezentul Regulament urmareste obiectivul de asigurare in mod eficace a protectiei
concurentei.

II. NOTIUNI PRINCIPALE

3. In sensul prezentului Regulament se folosesc urmitoarele definitii:

acord de cercetare si dezvoltare — acord de cooperare incheiat intre doua sau mai multe
parti care se refera la conditiile in care aceste parti efectueaza:

1) cercetarea si dezvoltarea in comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum
si exploatarea Tn comun a rezultatelor respectivei activitati de cercetare si dezvoltare;

2) exploatarea in comun a rezultatelor obtinute din cercetarea si dezvoltarea produselor sau
tehnologiilor contractuale efectuate in comun, in temeiul unui acord incheiat anterior de catre
aceleasi parti;

3) cercetarea si dezvoltarea in comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, fara
exploatare in comun a rezultatelor lor;

4) cercetarea si dezvoltarea remunerata a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum
si exploatarea In comun a rezultatelor lor;

5) exploatarea in comun a rezultatelor obtinute din cercetarea si dezvoltarea remunerata a
produselor sau tehnologiilor contractuale, in temeiul unui acord incheiat anterior de catre
aceleasi parti,

6) cercetarea si dezvoltarea remuneratd a produselor sau tehnologiilor contractuale, fara
exploatarea in comun a rezultatelor lor;

acord de productie in comun — acord in virtutea caruia doud sau mai multe parti accepta
sa producd in comun anumite produse;

acord de specializare — acord de specializare unilaterala, acord de specializare reciproca
sau acord de productie in comun.

acord de specializare reciproca — acord intre doud sau mai multe parti care opereaza pe
aceeasi piata de produse, In virtutea cdruia doud sau mai multe parti acceptd, pe baza de
reciprocitate, sd sisteze integral sau partial producerea anumitor produse, care sunt diferite, sau
sa se abtina de la producerea acestora si sa le achizitioneze de la celelalte parti, care accepta sa
produca si sa furnizeze acele produse;

acord de specializare unilaterala — acord intre doua parti care coopereaza pe aceeasi piata
de produse, in virtutea caruia una dintre parti accepta sa sisteze, integral sau partial, producerea
anumitor produse, sau sd se abtina de la producerea acestora si sd le achizitioneze de la aceeasi
parte, care accepta sa produca si sa furnizeze acele produse;

activititi remunerate de cercetare si dezvoltare — activitati de cercetare si dezvoltare
desfasurate de o parte si finantate de catre o parte finantatoare;



cercetare si dezvoltare — dobindirea de know-how referitor la produse, tehnologii sau
procedee, precum si realizarea de analize teoretice, de studii, experimente, inclusiv productia
experimentala si testele tehnice ale produselor sau procedeelor, realizarea de instalatii necesare si
obtinerea drepturilor de proprietate intelectuala aferente;

cercetarea si dezvoltarea in comun sau exploatarea rezultatelor in comun — activitati
unde Indatoririle aferente sunt:

1) executate de catre o entitate comuna;

2) incredintate in comun unei parti terte;

3) repartizate intre par{i prin intermediul specializarii In contextul cercetarii si dezvoltarii
sau al exploatarii rezultatelor;

distributie — comercializare de bunuri, furnizare de servicii si/sau de lucrari;

distributie in comun — efectuarea distributiei produselor de catre parti cu ajutorul unei
entitati comune sau desemnarea distribuitorului terf pe baza de exclusivitate sau neexclusivitate
cu conditia ca respectiva intreprindere sa nu fie o intreprindere concurenta;

exploatarea rezultatelor — producerea sau distributia produselor contractuale, utilizarea
tehnologiilor contractuale, cesionarea drepturilor de proprietate intelectuald, cesionarea licentelor
pentru astfel de drepturi si comunicarea de know-how, pentru a permite fabricarea sau utilizarea
respectiva;

know-how — ansamblu secret, substantial si identificat de informatii practice, nebrevetate,
rezultate din experienta furnizorului si testate de acesta: in acest context, “secret” inseamna ca
know-how-ul nu este in general cunoscut sau usor accesibil; “substantial” inseamna ca acest
know-how este semnificativ si util cumparatorului pentru utilizarea, vinzarea sau revinzarea
bunurilor sau serviciilor contractuale; “identificat” inseamna ca know-how-ul este descris de o
manierd suficient de cuprinzitoare astfel incit sd se poatd permite verificarea conditiilor de
“secret” si “substantial”

obligatie de cumpirare exclusivi — obligatia de a cumpdra produsul de specializare
numai de la o parte a acordului;

obligatie de furnizare exclusiva — obligatia de a furniza produsul de specializare unei
intreprinderi concurente cu conditia ca aceasta sa fie parte la acord;

parte finantatoare — partea care finanteaza activitati de cercetare si dezvoltare, fard a
desfasura ea insasi activitatea de cercetare si dezvoltare;

piata relevanti a produsului (in contextul acordului de cercetare §i dezvoltare) — piata a
produsului care poate fi imbunatatit, substituit sau inlocuit cu produsul contractual;

piata relevanta a tehnologiei — piatd a tehnologiilor sau a procedeelor care pot fi
imbunatatite, substituite sau inlocuite cu tehnologii contractuale;

productie — fabricarea de bunuri, pregitirea de servicii sau/si de lucrari;

produs contractual — produs rezultat din activitatile de cercetare si dezvoltare sau un
produs fabricat prin utilizarea tehnologiilor contractuale;

produs de specializare — produsul care rezulta din acordul de specializare, incluzind atit
produsele intermediare, cit si produsele finale cu exceptia serviciilor de distributie si inchiriere;

produs in aval — produsul pentru productia caruia una sau mai multe par{i utilizeaza ca
factor de productie un produs de specializare si care este vindut de aceste parti pe piata;

pregatire de servicii — activitatile anterioare furnizarii de servicii catre clienti,

specializare, in contextul cercetarii si dezvoltirii — repartizarea activitatilor de cercetare si
dezvoltare in modul considerat cel mai adecvat de catre partile implicate 1n activitatile care fac



obiectul acordului de cercetare si dezvoltare; acest tip de specializare nu include activitatile
remunerate de cercetare si dezvoltare;

specializare, in contextul exploatarii — repartizarea sarcinilor individuale, precum
productia sau distributia, sau impunerea reciproca de restrictii in ceea ce priveste exploatarea
rezultatelor de catre partile implicate in activitatile care fac obiectul acordului de cercetare si
dezvoltare; acest tip de specializare include si situatia in care o parte produce si distribuie
produsele contractuale pe baza unei licente exclusive acordate de celelalte parti;

tehnologie contractuala — tehnologia sau procedeul rezultat din activititi comune;

4. In sensul prezentul Regulament, termenii intreprindere si parte includ intreprinderile
legate respective. Intreprinderi legate, inseamna:

1) intreprinderile in care una dintre partile la acord dispune in mod direct sau indirect de
puterea de a exercita mai mult de jumatate din drepturile de vot, de competenta de a numi mai
mult de jumatate din membrii consiliului de supraveghere, ai consiliului de administratie sau ai
organismelor care reprezintd intreprinderea in mod legal, ori de dreptul de a gestiona afacerile
intreprinderii respective;

2) intreprinderile care dispun in mod direct sau indirect, intr-o Intreprindere parte la acord,
de drepturile sau competentele prevazute la subpunctul 1);

3) intreprinderile in care o intreprindere mentionata la subpunctul 2) dispune, in mod direct
sau indirect, de drepturile sau competentele enumerate la subpunctul 1);

4) intreprinderile in care o intreprindere parte la acord, impreund cu una sau mai multe
dintre intreprinderile mentionate la subpunctele 1), 2) sau 3) sau in care doud sau mai multe
dintre acestea din urma dispun in comun de drepturile sau competentele prevazute la subpunctul
1);

5) intreprinderile in care drepturile sau competentele enumerate la subpunctul 1) sunt
detinute in comun de partile la acord sau intreprinderile legate respective ale acestora mentionate
la subpunctele 1)-4); sau una sau mai multe dintre partile la acord sau una sau mai multe dintre
intreprinderile legate ale acestora mentionate la subpunctele 1)-4) si de una sau mai multe parti
terte.

5. Notiunile nedefinite la punctul 3 au intelesul dat de Lege.

I11. EVALUAREA ACORDURILOR ORIZONTALE

Sectiunea 1
Cadrul analitic general

6. Prevederile art.5 alin.(1) al Legii interzice cooperarea anticoncurentiala realizata fie prin
acord intre intreprinderi, fie prin decizia unei asociatii, fie prin practicd concertata.

7. Consiliul Concurentei trebuie si dovedeasca ca acordul orizontal intruneste conditiile
regulii de interzicere din art.5 din Lege.

Acordurile orizontale se vor evalua in doua etape:

1) la prima etapd se determina faptul daca un acord orizontal intre intreprinderi are un
obiect anticoncurential, in special daca acordul in cauza constituie sau nu constituie un cartel dur,
sau daca acordul orizontal respectiv are efecte restrictive reale sau potentiale asupra concurentei;

2) la etapa a doua, in cazul in care s-a dovedit, ca acordul orizontal restringe concurenta in
sensul art.5 alin.(1) al Legii si, in acelasi rind, nu este un cartel dur, se stabilesc avantajele aduse
de acest acord concurentei si se evalueaza daca acestea compenseaza efectele restrictive asupra
concurentei. In cazul in care avantajele aduse de acord concurentei, compenseazi efectele



restrictive ale acestuia asupra concurentei, respectivul acord poate fi exceptat de la interdictia
stabilita la art.5 alin.(1) al Legii conform art.6 al Legii.

8. Exceptarea de la interdictia stabilitd la art.5 alin.(1) din Lege poate fi individuala
conform art.6 alin.(1) din Lege sau urmare a incadrarii acordului orizontal in anumite categorii
de acorduri orizontale conform art.6 alin.(3) din Lege.

9. Sarcina probei cu privire la respectarea cumulativa a conditiilor de exceptare sau, dupa
caz, la apartenenta acordului orizontal acordurilor exceptate pe categorii revine intreprinderilor
sau asociatiilor de intreprinderi care invoca beneficiul dispozitiilor prevazute la art.6 din Lege.

Sectiunea 2
Restrictiile concurentei prin obiectul sau efectul acordului

10. Restrictiile prin obiect au capacitatea de a restringe concurenta in sensul art.5 alin.(1)
din Lege. Stabilirea obiectului anticoncurential al acordului este suficientd pentru constatarea
existentei acordului anticoncurential, nefiind necesara examinarea efectelor reale sau potentiale
ale acordului respectiv asupra concurentei.

11. Pentru a stabili daca un acord are un obiect anticoncurential se va tine cont de
continutul acordului, obiectivele acestuia si, dupd caz, de contextul in care acordul se aplica sau
urmeaza a fi aplicat si de conduita partilor pe piatd. Modalitatea concreta de punere in aplicare a
unui acord poate indica o restrictie prin obiect si in cazul in care aceasta nu este stipulatd in mod
expres in acord.

12. Tipurile de acorduri calificate drept restrictive prin obiect, conform art.7 din Lege
includ fixarea preturilor, impargirea pietei sau clientilor, limitarea productiei sau a vinzarilor,
participarea cu oferte trucate la licitatii sau alte forme de concurs de oferte.

13. Fixarea coordonatd a pretului de catre concurenti este, in special o intelegere asupra:

1) preturilor de vinzare;

2) formulei comune de calculare a pretului;

3) preturilor de vinzare minime, inclusiv in cazul cind intreprinderile au posibilitatea sa
taxeze clientii deasupra nivelului minim la care s-au inteles;

4) interzicerii rabaturilor;

5) convenirii asupra rabaturilor maxime;

14. Restrictionarea producerii sau vinzarilor este alocarea de cote de producere sau vinzari
intre participantii la cartel sau intelegerea asupra reducerii distributiei.

15. Impartirea pietei constd in alocarea anumitor teritorii de vinzare sau canale de
distributie. Partile se pot intelege nu doar la ceea ce f{ine de zonele de vinzare a altor participanti,
dar si de a se abtine de la majorarea vinzarilor in teritoriile respective.

16. Acordul de alocare a clientilor are loc, in special prin intelegerea de a respecta reciproc
clientii traditionali, de a nu extinde vinzarile asupra clientilor altor concurenti, de alocare a
clientilor noi intr-un mod anumit, de a intreprinde masuri pentru a tine alti concurenti departe de
pietele lor in vederea protejarii pietelor sale dominate de intelegeri de cartel.
partilor de a concura una cu cealaltd sau cu terti in calitate de intreprinderi independente sau cu
parti la alte acorduri; solicitarea partilor sa puna la dispozitie active astfel Incit capacitatea lor de
a lua decizii In mod independent sa fie diminuata considerabil; afectarea intereselor financiare
ale partilor; divulgarea de informatii strategice, atingerea unui grad semnificativ de suportare in
comun a costurilor.



18. In cazul in care un acord orizontal nu restrictioneazi concurenta prin obiect Consiliul
Concurentei va examina dacd acesta are efecte restrictive actuale sau potentiale asupra
concurentei. Analiza se va face din punct de vedere al contextului juridic si economic in care ar
avea loc concurenta in absenta acordului.

19. Efectele restrictive se atestd dacd este identificat impactul negativ al acordului asupra
cel putin unuia din parametrii concurentei pe piatd, cum ar fi pretul, productia, calitatea
produsului, varietatea produselor sau inovarea. La evaluarea efectelor restrictive ale acordului se
ia in consideratie natura si continutul acordului, puterea de piatd a partilor la acord si alte
caracteristici ale pietei.

20. Natura si continutul acordului se refera la obiectivele si domeniile cooperarii, relatiile
de concurentd dintre parti si masura in care acestea 1si unesc activitatile.

21. Puterea de piatd reprezinta capacitatea de a mentine, o perioada semnificativa de timp,
in mod profitabil, preturile deasupra nivelului concurential sau productia in ceea ce priveste
cantitatile de produse, calitatea si varietatea produselor sau inovarea sub nivelul concurential.

22. Puterea de piatd este un fenomen de nivel. Nivelul puterii de piatd necesar pentru
constatarea 1incdlcdrii conform art.5 alin.(1) din Lege in cazul acordurilor care au efect
restringerea concurentei este inferior nivelului puterii de piatd necesar pentru constatarea unei
pozitii dominante in temeiul art.10 din Lege.

23. Pentru a analiza puterea de piata se va determina piata relevanta conform prevederilor
Capitolului V din Lege, dupa care se va calcula cota partilor pe pietele relevante. In functie de
marimea cotei pe piatd a partilor se vor lua in consideratie si alti factori: stabilitatea in timp a
cotelor de piata, nivelul de concentrare a pietelor, barierele la intrare, probabilitatea unor noi
intrdri pe piata, puterea compensatorie a cumparatorilor sau furnizorilor.

24. In cazul unei practici concertate nu este neaparat ca participantii sa fi ajuns la un acord
in mod expres sau implicit cu privire la termenii actiunilor lor comune sau absenta la actiune.

25. Practica concertatd constd in evitarea intreprinderilor de a aplica regulile concurentei
prin complotarea de o maniera anticompetitiva, nereiesind din acord formal, ci din schimbul de
informatie in prealabil despre atitudinea pe care intentioneaza sa o adopte fiecare in asa fel Incit
fiecare sa-si regleze conduita comerciald stiind cd concurentii sdi vor avea un comportament
similar.

26. Schimbul de informatii strategice conduce la cresterea artificiald a transparentei pe
piata, fapt care faciliteazd coordonarea comportamentului intreprinderilor i genereaza probleme
concurentiale.

27. Impiedicarea, restringerea sau denaturarea concurentei prin intermediul schimbului de
informatii strategice se produce, in special, prin intelegere comund asupra conditiilor
coordondrii, monitorizare a eventualilor abateri de la coordonare, precum si a comportamentului
altor intreprinderi care Incearcd sa intre pe piata, credrii unui dezavantaj concurential
concurentilor neparticipanti in cadrul sistemului de schimb de informatii strategice, excluderea
tertilor de pe o piata aflata in amonte sau in aval.

28. In cazul in care o intreprindere divulga singura concurentilor sai informatii strategice
privind politica sa comerciala viitoare, acest lucru reduce pentru toti concurentii implicati
incertitudinea strategicd in legaturd cu functionarea viitoare a pietei si sporeste riscul de limitare
a concurentei.

29. Daca un concurent primeste date strategice de la un alt concurent se va presupune ca
concurentul ce a primit aceste date a acceptat informatiile si in consecinta si-a adaptat



comportamentul pe piatd, cu exceptia cazului in care raspunde printr-o declaratie clard ca nu
doreste sa primeasca astfel de date.

30. Daca o intreprindere face un anun{ unilateral care este public, acest comportament nu
reprezinta o practica concertata in sensul art.5 alin.(1) din Lege.

31. In cazul in care anuntul public a fost urmat de alte anunturi publice ficute de
concurenti, astfel incit raspunsurile concurentilor la anunturile publice facute de ceilalti
concurenti se fie considerate o strategie pentru a se ajunge la o intelegere comuna cu privire la
conditiile coordonarii, acest comportament reprezintd o practica concertata in sensul art.5 alin.(1)
din Lege.

32. Orice schimb de informatii Intre concurenti care are ca scop restringerea concurentei pe
piatd constituie o restringere a concurentei prin obiect. La evaluarea masurii in care un schimb de
informatii constituie o restringere a concurentei prin obiect, se ia in consideratie contextul in care
are loc schimbul de informatii.

33. Schimbul de informatii referitor la fixarea preturilor, impartirea pietei sau clientilor,
limitarea productiei sau a vinzarilor, participarea cu oferte la licitatii sau alte forme de concurs de
oferte, la punerea in aplicare a unui cartel dur sunt considerate ca fiind intelegeri de tip cartel
dur.

34. Efectele probabile a unui schimb de informatii depind atit de caracteristicile pietelor
relevante, cit si de caracteristicile informatiilor care fac obiectul schimbului.

Sectiunea 3
Exceptarea acordurilor anticoncurentiale orizontale
in temeiul art.6 alin.(1) din Lege

35. Daca s-a demonstrat ca un acord restringe concurenta in sensul art.5 alin.(1) din Lege,
intreprinderile-parti la acord pot invoca ca aparare exceptia prevazuta la art.6 alin.(1) din Lege.

36. Motivarea in fapt si elementele de probd furnizate de intreprinderi trebuie si dea
posibilitate Consiliului Concurentei sa ia decizii asupra gradului de probabilitate ca acordul in
cauza are sau nu efecte favorabile concurentei.

37. Analiza sporirii eficienfei constd in identificarea competentelor si activelor
complementare cu care contribuie fiecare parte la acord, cit si evaluarea faptului daca cresterile
de eficientd rezultate fac posibila indeplinirea cumulativa a conditiilor prevazute la art.6 alin.(1)
din Lege.

38. Evaluarea beneficiilor ce decurg din acordurile restrictive orizontale se face in functie
de piata relevantd la care se refera acordul. In cazul cind doud piete sunt conexe, cresterile si
eficienfa se vor lua in considerare, cu conditia ca grupul de consumatori afectati de restrictie si
cel care beneficiaza de aceste cresteri in eficientd sd fie in mare parte aceleasi.

39. Exceptia prevazuta la art.6 alin.(1) din Lege se aplica atita timp cit cele patru conditii
sunt indeplinite cumulativ si inceteazi si se aplice in caz contrar. In cazul in care se constati ci
una din cele patru conditii cumulative nu este indeplinita, Consiliul Concurentei nu va examina
respectarea celorlalte trei conditii.

40. In sensul prezentului Regulament, ordinea expunerii cadrului de evaluare a celei de a
doua conditie, este inversatda cu cea de a treia, abordindu-se astfel problema caracterului
indispensabil Tnainte de cea a transmiterii catre consumatori.

41. La evaluarea contributiei acordului la imbunatatirea producerii sau distributiei
de produse ori promovarea progresului tehnic sau economic, denumite in continuare
categorii de eficientd, se va tine cont de beneficiile obiective.



42. Pentru a determina beneficiile obiective produse de acord si importanta economica a
fiecarei dintre categoriile de eficientd pretinse se vor verifica urmatoarele: natura eficientei
pretinse, legatura directa dintre acord si eficienta, probabilitatea si importanta eficientei pretinse,
cum si c¢ind ar putea fi realizata eficienta pretinsa.

43. La evaluarea categoriilor de eficientd se va face distinctie intre eficienta realizata din
costuri §i eficienta de natura calitativd care creeaza valoare sub forma de produse noi sau
imbunatatite, o varietate mai mare de produse.

44. In cazul in care se invoca eficienta realizatd din costuri, intreprinderile vor prezenta
calculul sau estimarea valorii eficientei, va descrie detaliat modul de calcul si metodele prin care
eficienta respectiva a fost sau va fi obtinuta. Informatiile prezentate de intreprinderi trebuie sa fie
verificabile pentru a stabili cu certitudine ca aceste cresteri in eficientd au fost sau vor fi obtinute.

45. In cazul in care eficienta ia forma de produse noi sau imbunatitite sau a altor tipuri de
naturd calitativa, intreprinderile vor descrie si vor explica detaliat natura eficientei si cauza
constituirii beneficiului economic.

46. In cazul in care un acord nu a fost inca aplicat integral, partile trebuie si-si justifice
orice previziune referitoare la data de la care eficienta va avea impact pozitiv semnificativ pe
piata.

47. La evaluarea caracterului indispensabil se va stabili daca acordul restrictiv si
restringerile concurentei care decurg din acord sunt necesare pentru obtinerea eficientei.

48. Pentru a realiza evaluarea caracterului indispensabil se tine cont de conditiile de piata si
realitatile comerciale la care sunt expuse partile la acord, in special de structura pietei, de
riscurile economice legate de acord si de stimulentele la care sunt expuse partile.

49. La evaluarea conditiei cd acordul restrictiv este necesar pentru obtinerea eficientei se
va determina nivelul minim de eficienta de pe piata respectiva.

50. In cazul in care se constata ci acordul in cauzi este necesar pentru obtinerea eficientei,
se va demonstra caracterul indispensabil al fiecarei restringeri a concurentei care decurge din
acord. Partile la acord se obliga a justifica afirmatia, referitor la natura restrictiei si intensitatea
acesteia.

51. Consumatorii nu trebuie sa primeasca in mod obligatoriu o parte din fiecare categorie
de eficientd identificata in temeiul primei conditii. In cazul in care un acord restrictiv poate
conduce la cresterea preturilor, consumatorii trebuie sa fie integral compensati printr-o calitate
superioard sau alte beneficii.

52. La evaluarea asiguririi consumatorilor cu o parte echitabila din beneficiul
obtinut se va tine cont de: impactul global asupra consumatorilor produselor de pe piata
relevanta, de transmiterea eficientei catre consumatori prin cistig actual sau viitor, de perioada
care precede transmiterea, de influenta negativa asupra consumatorilor de pe piata relevanta dupa
expirarea acestui termen.

53. In caz de aparare, intreprinderile vor pune la dispozitia Consiliului Concurentei
estimari si alte informatii, tinind cont de circumstantele fiecarui caz.

54. La evaluarea posibilititii de eliminare a concurentei se va tine cont de gradul de
concurenta inainte de incheierea acordului si de impactul acordului restrictiv asupra concurentei.
Aplicarea acestei conditii necesita analiza diferitelor surse de concurenta de pe piatd, nivelului
constringerilor concurentiale pe care le impun partile la acord si impactul acordului asupra
acestei constringeri concurentiale, in special examinarea influentei acordului asupra diferitor
parametri ai concurentei.



IV. ACORDURILE DE CERCETARE SI DEZVOLTARE

Sectiunea 4

Evaluarea acordurilor de cercetare si dezvoltare in temeiul art.5 alin.(1) din Lege

55. Cooperarea in domeniul cercetarii si dezvoltarii poate restringe concurenta prin:
restrictionarea inovarii, reducerea concurentei intre parfi Tn afara domeniului de aplicare a
acordului, crearea probabilitdfii unei coordondri anticoncurentiale pe aceste piete, generarea
problemelor de blocare a pietei in contextul unei cooperari care implica cel putin un participant
cu o importantd putere de piatd in ce priveste o tehnologie-cheie si exploatarea exclusiva a
rezultatelor.

56. In cazul in care obiectul acordului nu este cercetarea si dezvoltarea, ci un instrument
pentru crearea unui cartel dur, acordul respectiv va fi considerat fiind anticoncurential si va
cadea sub incidenta prevederilor art.7 din Lege.

57. Evaluarea efectelor unui acord de cercetare si dezvoltare incepe cu identificarea
produselor, tehnologiilor sau eforturilor specifice cercetarii si dezvoltarii care vor reprezenta
principalele constringeri concurentiale asupra partilor.

58. In cazul cind acordul de cercetare si dezvoltare conduce la imbunititirea produselor
existente care vor concura pe piata existenta a produselor sau a tehnologiilor, efectele posibile
vor viza piata produselor existente.

59. In cazul care acordul de cercetare si dezvoltare poate avea ca rezultat un produs
complet nou care isi creeaza propria piatd de produse noi, pietele sunt relevante numai daca sunt
intr-un fel legate de inovatia generata de acordul respectiv.

60. In cazul in care cercetarea si dezvoltarea se referi la o componentd importanti a
produsului finit, pentru evaluarea efectelor este relevanta nu doar piata acelei componente, dar si
piata existenta a produsului final.

61. Piata produsului final este relevantd numai in cazul in care componenta care face
obiectul cercetarii si/sau dezvoltarii reprezinta un element cheie, din punct de vedere economic si
tehnic, al acestor produse finite si daca partile din acordul de cercetare si dezvoltare sunt
concurenti.

62. In cazul in care drepturile de proprietate intelectuald sunt comercializate separat de
produsele la care se refera se va defini si piata tehnologiilor. Piata tehnologiei cuprinde drepturile
de proprietate intelectuald acordate prin licenta si tehnologiile de substitutie. Piata tehnologiilor
se defineste conform principiilor folosite pentru definirea pietei produsului.

63. La determinarea pietei tehnologiilor, se pune accentul pe concurenta potentiald. In
cazul in care, intreprinderile nu-si licentiaza in mod curent tehnologiile ce ar intra pe piata
tehnologiilor, acestia ar putea restringe capacitatea partilor de a creste pretul tehnologiilor lor.

64. Acordurile de cercetare si dezvoltare pot avea efecte restrictive asupra concurentei
numai atunci cind partile care coopereazd au putere de piatd pe pietele existente si/sau
concurenta in domeniul inovarii este redusa.

65. La evaluarea efectelor produse de acordurile de cercetare si dezvoltare se va face
distinctia intre acordurile pur de cercetare si dezvoltare si acordurile care prevad o cooperare mai
complexa care implica si diferite etape ale exploatarii rezultatelor, cum ar fi acordarea de licenta,
productia si comercializarea produselor.

66. Un acord de cooperare incheiat intre intreprinderi neconcurente poate avea efecte de
inchidere a pietei care sd-1 incadreze in prevederile art.5 alin.(1) din Lege daca se referd la
exclusivitate in exploatarea rezultatelor si dacd una din partile la acord detine o cota



semnificativd pe piata tehnologiei, fard de care nu se pot exploata rezultatele. Relatia de
concurentd intre parti trebuie analizatd in contextul pietelor existente afectate si/sau ale inovarii.
In cazul in care partile nu reusesc si desfisoare independent activitati necesare de cercetare si
dezvoltare atunci nu exista nici un efect restrictiv asupra concurentei. Partile care prin cooperare
isi permit desfasurarea unei activitati de cercetare si dezvoltare pot fi definite ca potentiali
concurenti in cazul in care se va stabili cd fiecare dintre parti, separat, dispune de mijloace
necesare ca active, know-how si alte resurse pentru realizarea activitatii de cercetare si
dezvoltare.

Sectiunea 5

Exceptarea acordurilor de cercetare si dezvoltare in temeiul art.6 alin.(3) din Lege

67. In temeiul art.6 alin.(3) din Lege si in conformitate cu prevederile prezentului
Regulament, art.5 alin.(1) din Lege nu se aplica acordurilor de cercetare si dezvoltare incheiate
intre doud sau mai multe parti. Prezenta exceptare se aplica in masura in care astfel de acorduri
contin restrictii de concurenta care intrd sub incidenta art.5 alin.(1) din Lege.

68. Exceptarea prevazuta la pct.67 se aplica sub rezerva conditiilor de exceptare prevazuta
la pct.70-75, in cazul in care acordul nu contine restrictii grave prevazute la pct.76 si restrictiile
excluse prevazute la pct.77.

69. Exceptarea prevazuta la pct.67 se aplica acordurilor de cercetare si dezvoltare ce contin
dispozitii privind cesionarea drepturilor de proprietate intelectuala sau cesionarea licentelor
pentru astfel de drepturi uneia sau mai multor parti sau unei entitdti desemnate de parti sa
desfasoare activitdfi comune de cercetare si dezvoltare sau exploatare In comun, cu conditia ca
aceste dispozitii sd nu constituie obiectul principal al acordurilor restrictive, dar sa fie direct
legate de punerea acestora in aplicare si necesare 1n acest scop.

70. Acordul de cercetare si dezvoltare trebuie sa stipuleze ca toate partile la acord trebuie
sa beneficieze de accesul nelimitat la rezultatele finale ale cercetarii si dezvoltarii in comun sau
ale activitatilor remunerate de cercetare si dezvoltare, inclusiv la drepturile de proprietate
intelectuala si la know-how-ul rezultat, in vederea unor activitati suplimentare de cercetare si
exploatare de indata ce acestea sunt disponibile.

71. Institutele de cercetare, centrele universitare sau intreprinderile care executa lucrari de
cercetare si dezvoltare ca serviciu comercial, fard ca acestea sid participe la exploatarea
rezultatelor au posibilitatea de a ajunge la o intelegere pentru limitarea utilizarii rezultatelor
mentionate in vederea cercetarilor suplimentare.

72. Acordul de cercetare si dezvoltare poate prevedea ca partile sa se indemnizeze reciproc
pentru acordarea accesului la rezultate in vederea unor activitati suplimentare de cercetare sau
dezvoltare cu conditia ca indemnizatia sa nu fie ridicatd la nivelul care ar putea sd impiedice
accesul la rezultate.

73. Fara a aduce atingere pct.70-72, daca acordul de cercetare si dezvoltare prevede doar
cercetarea si dezvoltarea in comun sau activitatile remunerate de cercetare si dezvoltare, acordul
trebuie sa stipuleze ca fiecare parte trebuie sa beneficieze de acces la know-how-ul preexistent al
celorlalte parti, daca acesta 1i este indispensabil pentru exploatarea rezultatelor. Acordul de
cercetare si dezvoltare poate prevedea ca partile sd se indemnizeze reciproc pentru acordarea
accesului la know-how-ul lor preexistent cu conditia ca indemnizatia sa nu fie ridicata la nivelul
care ar putea s impiedice accesul la rezultate.

74. Exploatarea In comun trebuie sa se refere doar la rezultatele protejate prin drepturi de
proprietate intelectuala sau care constituie un know-how, ce contribuie la progresul tehnic sau



economic, §i sunt indispensabile in vederea fabricdrii produsului contractual sau utilizarii
tehnologiei contractuale.

75. Partile responsabile de fabricarea produselor contractuale sunt obligate de a indeplini
cererile celorlalte parti de livrare a produselor contractuale cu exceptia cazului in care acordul de
cercetare si dezvoltare prevede distributia in comun executatd de o entitate comuna sau este
incredintatd in comun unei terfe parti sau a situatiei in care partile au convenit ca produsele
contractuale sa poata fi distribuite numai de partea care le fabrica.

76. Exceptarea prevazuta la pct.67 nu se aplica acordurilor de cercetare si dezvoltare care
direct sau indirect, separat sau cumulate cu alti factori aflati sub controlul partilor, au ca obiect
oricare dintre elementele:

1) restringerea partilor de a desfasura independent sau in cooperare cu terti activitati de
cercetare si dezvoltare, fie intr-un domeniu ce nu are legatura cu obiectul acordului de cercetare
si dezvoltare, fie, dupa incheierea activitatilor comune sau remunerate de cercetare si dezvoltare
in domeniul vizat de acestea sau care are legatura cu acesta;

2) limitarea productiei sau a vinzarilor, cu exceptia:

a) stabilirii unor obiective de productie, atunci cind exploatarea in comun a rezultatelor
include fabricarea in comun a produselor contractuale;

b) stabilirii unor obiective de vinzare, atunci cind exploatarea in comun a rezultatelor
include distributia in comun a produselor contractuale sau cesionarea licenfelor in comun pentru
tehnologiile contractuale;

¢) practicilor care constituie specializare in contextul exploatarii;

d) restringerii partilor de a nu produce, vinde, ceda sau concesiona produse, tehnologii sau
procedee care concureaza cu produsele sau tehnologiile contractuale pe perioada pentru care
partile au convenit sa exploateze in comun rezultatele;

3) stabilirea pretului pentru vinzarea produsului contractual sau pentru cesionarea
licentelor pentru tehnologiile contractuale tertilor, cu exceptia stabilirii preturilor practicate in
cazul clientilor directi sau a stabilirii taxelor de licenta percepute de la licentiatii directi in cazul
in care exploatarea In comun a rezultatelor include distributia in comun a produselor contractuale
sau cesionarea licentelor in comun pentru tehnologiile contractuale;

4) restrictia referitoare la teritoriul in care sau la clientii carora partile le pot vinde in mod
pasiv produsele contractuale sau le pot cesiona tehnologiile contractuale, cu exceptia obligatiei
de a ceda licenta rezultatelor, in mod exclusiv, unei alte parti;

5) obligatia de a limita aceste vinzari sau de a nu efectua vinzari active ale produselor sau
ale tehnologiilor contractuale pe teritorii sau catre clienti care nu au fost repartizate exclusiv
uneia dintre parti in functie de specializarea in contextul exploatarii;

6) obligatia de a refuza satisfacerea cererilor provenind de la clienti de pe teritoriul partilor
sau de la clienti repartizati altfel intre parti in functie de specializarea in contextul exploatarii
rezultatelor, care ar vinde produsele contractuale in alte teritorii din interiorul pietei interne;

7) obligatia de a restringe posibilitatea pentru utilizatori sau pentru distribuitori de a obtine
produse contractuale de la alti distribuitori de pe piata interna.

77. Exceptarea prevazutda la pct.67 nu se aplicd urmatoarelor obligatii cuprinse in
acordurile de cercetare si dezvoltare:

1) obligatia de a nu contesta,

a) dupa realizarea lucrarilor de cercetare si dezvoltare, valabilitatea drepturilor de
proprietate intelectuala detinute de catre parti pe piata internd si exploatate in vederea cercetarii
si dezvoltarii, sau



b) dupad finalizarea acordului de cercetare si dezvoltare, valabilitatea drepturilor de
proprietate intelectuala detinute de catre parfi pe piata internd si care protejeaza rezultatele
cercetarii si dezvoltarii,
care una dintre parti ar contesta valabilitatea unor asemenea drepturi de proprietate intelectuala.

2) obligatia de a nu acorda tertilor licente de fabricatie a produselor contractuale sau de
utilizare a tehnologiilor contractuale decit daca exploatarea de catre cel putin una dintre parti a
rezultatelor realizate din cercetarea si dezvoltarea in comun sau din activitatile remunerate de
cercetare i dezvoltare este prevazutd in acord si daca aceasta exploatare are loc pe piata interna
fata de terti.

78. Acordurile de cercetare si dezvoltare intre doud sau mai multe parti care se referad la
conditiile in care aceste parti efectueaza:

1) cercetarea si dezvoltarea in comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum
si exploatarea Tn comun a rezultatelor respectivei activitati de cercetare si dezvoltare;

2) exploatarea in comun a rezultatelor obtinute din cercetarea si dezvoltarea produselor sau
tehnologiilor contractuale efectuate in comun, in temeiul unui acord incheiat anterior de catre
aceleasi parti;

3) cercetarea i dezvoltarea in comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, fara
exploatare in comun a rezultatelor lor,

fac obiectul unei exceptari pe categorii doar in cazul in care cota de piatd cumulata a
partilor, la data incheierii acordului, sd nu depaseasca 25% din pietele relevante ale produsului
si/sau ale tehnologiei.

79. Acordurile de cercetare si dezvoltare intre douda sau mai multe parti care se refera la
conditiile in care aceste parti efectueaza:

1) cercetarea si dezvoltarea remunerata a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum
si exploatarea In comun a rezultatelor lor;

2) exploatarea in comun a rezultatelor obtinute din cercetarea si dezvoltarea remunerata a
produselor sau tehnologiilor contractuale, in temeiul unui acord incheiat anterior de catre
aceleasi parti;

3) cercetarea si dezvoltarea remuneratd a produselor sau tehnologiilor contractuale, fara
exploatarea in comun a rezultatelor lor,

fac obiectul unei exceptari pe categorii doar in cazul in care cota de piata cumulata a partii
finantatoare si a tuturor partilor cu care partea finantatoare a incheiat contracte de cercetare si
dezvoltare in privinta acelorasi produse contractuale sau tehnologii contractuale, la data
incheierii acordului, sa nu depaseasca 25% din pietele relevante ale produsului si ale tehnologiei.

80. In cazul in care partile nu sunt intreprinderi concurente exceptarea prevazuta la pct.67
se va aplica pe toatd perioada cercetarii si dezvoltarii. In cazul exploatirii in comun a rezultatelor
exceptarea se va aplica pe o perioadd de sapte ani de la data primei introduceri pe piatd a
produsului sau a tehnologiilor contractuale in cadrul pietei interne.

81. La incheierea perioadei mentionate la pct.80, exceptarea continua sa se aplice atit timp
cit cota de piata cumulata a partilor nu depaseste 25% din pietele relevante ale produsului si ale
tehnologiei 1n cauza.

82. Cota de piata se calculeaza conform art.31 din Lege pe baza datelor corespunzatoare
anului calendaristic precedent.



83. Cota de piata detinuta de intreprinderile mentionate la subpunctul 5) al pct.4 se imparte
in mod egal fiecdrei Intreprinderi care dispune de drepturile sau puterile prevazute la subpunctul
1) al respectivului punct.

84. Daca acordul de cercetare si dezvoltare are drept scop doar imbunatatirea sau
perfectionarea produselor existente, aceasta piata cuprinde produsele direct vizate de cercetare si
dezvoltare. Cotele de piata pot fi, astfel, calculate pe baza valorii vinzarilor de produse existente.

85. In cazul in care cercetarea si dezvoltarea are drept scop inlocuirea unui produs existent
cu un nou produs atunci produsul nou daca va fi reusit va deveni unul substituent pentru
produsele existente. La evaluarea pozitiei concurentiale a partilor si in acest caz este posibil de a
fi calculate cotele de piatd pe baza valorii vinzarilor de produse existente.

86. Acordurile de cercetare si dezvoltare care au drept scop realizarea unui produs care va
crea o cerere complet noud se considera acorduri intre intreprinderi ce nu sunt concurente. in
acest caz cotele pe piatd se vor calcula pe baza vinzarilor in conditiile pct.82, dupa expirarea a
sapte ani de la data primei introduceri a produsului pe piata.

87. In cazul tehnologiilor calcularea cotelor de piati se efectueazi pe baza cotei fiecarei
tehnologii in totalul veniturilor obtinute din redevente de acordarea licentei, care reprezintd cota
unei tehnologii pe o piata in care diferite tehnologii concurente sunt protejate de licente sau pe
baza vinzarilor de produse care incorporeaza tehnologia protejata de licenta pe pietele produselor
aflate in aval.

88. Daca cota de piatd cumulatd a partilor, initial, este mai mica sau egald cu 25%, iar
ulterior trece de acest prag si nu depaseste 30% exceptarea va fi aplicata pe o perioada de doi ani
calendaristici consecutivi dupa anul in cursul caruia pragul de 25% a fost depasit pentru prima
data.

89. In cazul in care cota de piatd cumulati a partilor, initial, este mai micd sau egala cu
25%, dar pe parcurs depaseste pragul de 30%, exceptarea va fi aplicatd pe o perioada de un an
calendaristic dupa anul in decursul caruia nivelul de 30% a fost depasit pentru prima data.

90. Beneficiul prevazut la pct.88-89 nu poate fi cumulat astfel incit sa depaseasca o durata
de doi ani calendaristici.

91. Consiliul Concurentei va retrage beneficiul exceptarii in temeiul art.6 alin.(6) al Legii,
conform prezentului Regulament, daca se va constata indeplinirea uneia din urmatoarele conditii:

1) acordul de cercetare si dezvoltare restringe posibilitatea partilor terte de a realiza
activititi de cercetare si dezvoltare in domeniul vizat, in conditiile in care cercetarea si
dezvoltarea in alte domenii sunt limitate;

2) acordul de cercetare si dezvoltare limiteaza accesul partilor terte pe piata produselor
contractuale;

3) in lipsa motivului justificat partile nu exploateaza in comun rezultatele cercetarii si
dezvoltarii;

4) produsele contractuale nu sunt supuse concurenfei pe piata internd sau pe o parte a
acesteia;

5) existenta acordului de cercetare si dezvoltare restrictioneaza concurenfa in domeniul
inovarii si ar elimina concurenta efectiva in cercetare si dezvoltare pe o piata data.

In conformitate cu prevederile art.6 alin.(6) al Legii, retragerea beneficiului exceptarii nu
are efect retroactiv.

V. ACORDURI DE SPECIALIZARE



Sectiunea 6
Evaluarea acordurilor de specializare in temeiul art.5 alin.(1) din Lege

92. Acordurile de specializare pot conduce la limitare directd a concurentei dintre parti, in
special prin:

1) determinarea partilor, la un acord de productie in comun, sd-si alinieze in mod direct
nivelele de productie, calitatea produselor, pretul la care isi vinde produsele intreprinderea
comuna sau alti parametri importanti din punct de vedere ai concurentei;

2) coordonarea comportamentului concurential al partilor in calitate de furnizori, ceea ce
duce la cresterea preturilor sau la scdderea productiei, a inovdrii, a diversitatii sau a calitatii
produselor, in condifia ca partile sd aiba putere pe piatd si pietele sd prezinte caracteristici
propice unei astfel de coordonari;

3) blocarea cu caracter anticoncurential a accesului tertilor pe o piata conexa.

93. Acordurilor de specializare care contin oricare dintre urmatoarele elemente: fixarea
preturilor, limitarea productiei sau Tmpartirea pietei sau a grupului de clienfi restrictioneaza
concurenta prin obiect si cad sub incidenta art.5 din Lege, cu exceptia cind:

1) partile convin asupra productiei direct vizate de acordul de productie (volumul de
productie si capacitatea unei intreprinderi In comun sau cantitatea convenitd de produse care
urmeaza a fi subcontractatd), cu conditia ca ceilalti parametri ai concurentei sa nu fie eliminati,
sau

2) un acord de productie care prevede si distributia in comun a produselor fabricate in
comun include stabilirea in comun a pretului de vinzare exclusiv pentru aceste produse, cu
conditia ca aceasta restrictie sa fie necesara pentru fabricarea in comun.

94. Consiliul Concurentei va evalua daca, in cazurile prevazute la pct.93, acordul este
susceptibil sa aiba efecte restrictive in sensul art.5 alin.(1) din Lege.

95. Efectele probabile ale acordurilor de specializare asupra concurentei depind de
caracteristicile pietei pe care se incheie acordul, precum si de natura cooperarii, de nivelul de
acoperire a pietei si de produsul care face obiectul cooperarii.

96. Pentru a evalua raportul concurential dintre partile acordului urmeaza a fi definite
pietele relevante ale produsului si piata geografica, afectate de cooperare. Un acord de
specializare, pe lingd piata produsului care face obiectul acordului poate afecta si
comportamentul concurential al partilor pe pietele situate in amonte sau in aval.

97. Daca o intreprindere detine puterea de piatd pe o anumitd piatd si coopereaza cu o
intreprindere care ar putea intra pe piatd si acordul dat conduce la cresterea puterii de piata a
intreprinderii existente, se va considera ca acest acord creeaza probleme de concurenta.

98. Reducerea concurentei potentiale creeaza probleme, in special, dacd la momentul
respectiv concurenta actuala de pe piata Intreprinderii existente este deja scazuta.

99. Acordurile de specializare care includ si functii de marketing cum ar fi distributia si
marketingul In comun, sunt considerate cd prezintd un risc sporit pentru concurentd fatd de
acordurile de productie in comun.

Sectiunea 7
Exceptarea acordurilor de specializare in temeiul art.6 alin.(3) din Lege
100. in temeiul art.6 din Lege si in conformitate cu prevederile prezentului Regulament,
art.5 alin.(1) din Lege nu se aplica acordurilor de specializare. Prezenta exceptare se aplica in
masura in care astfel de acorduri contin restrictii de concurenta care intra sub incidenta art.5
alin.(1) din Lege.



101. Exceptarea prevazutd la pct.100 se aplicd acordurilor de specializare care contin
dispozitii privind cesionarea drepturilor de proprietate intelectuald sau cesionarea licentelor
pentru astfel de drepturi uneia sau mai multor parti cu conditia c¢d aceste dispozitii sa nu
constituie obiectul principal al acordului ci sa fie direct legate de punerea in aplicare a
acordurilor de specializare si necesare in acest scop.

102. Exceptarea prevazuta la pct.100 se aplica acordurilor de specializare si in cazul in
care:

1) partile accepta o obligatie de cumparare exclusiva sau o obligatie de furnizare exclusiva;

2) partile distribuie in comun produsul de specializare si au obligatia de a se abtine de a
vinde in mod independent produsul de specializare.

103. Exceptarea prevazuta la pct.100 nu se aplicd acordurilor de specializare care direct sau
indirect in mod independent sau in combinatie cu alfi factori care se afla sub controlul partilor au
ca obiect oricare dintre urmatoarele elemente:

1) fixarea pretului pentru vinzarea produsului catre terti cu exceptia stabilirii pretului
practicat in cazul clientilor directi privind distributia in comun;

2) limitarea productiei si/sau volumului vinzarilor, cu exceptia:

a) dispozitiilor privind volumul de produse acceptat, in contextul acordurilor de
specializare unilaterald sau reciproca, sau stabilirii capacitatii si volumului de productie in
contextul unui acord de productie in comun;

b) stabilirii unor cerinte privind vinzarile in contextul distributiei in comun;

3) impartirea pietei sau a clientilor.

104. Acordurile de specializare intre concurenti fac obiectul unei exceptari pe categorii
doar 1n cazul cind cota de piatd cumulatd a partilor nu depaseste 20% din piata relevanta.

105. Cota de piata se calculeazd conform prevederilor art.31 din Lege in baza datelor
corespunzdtoare anului calendaristic precedent.

106. Cota de piata detinutd de intreprinderile mentionate la subpunctul 5) al pct.4 se
imparte In mod egal fiecarei intreprinderi care dispune de drepturile sau puterile prevazute la
subpunctul 1) al respectivului punct.

107. In cazul in care cota de piati, mentionatd la pct.104, initial nu depaseste 20%, dar
ulterior depaseste acest prag fard sa depaseasca 25%, exceptarea prevazuta la pct.100 continud sa
se aplice pentru o perioadd de doi ani calendaristici consecutivi, ulteriori anului in care s-a
depdsit pentru prima data pragul de 20%.

108. In cazul in care cota de piatd, mentionatd la pct.104, initial nu depaseste 20%, dar
ulterior depaseste pragul de 25%, exceptarea prevazuta la pct.100 continua sa se aplice pe durata
unui an calendaristic, ulterior anului in care s-a depasit pentru prima datd pragul de 25%.

109. Beneficiul prevazut la pct.107-108 nu se poate cumula astfel incit sa depaseasca o
perioada de doi ani calendaristici.

110. Consiliul Concurentei poate retrage beneficiul exceptarii in temeiul art.6 alin.(6) al
Legii, conform prezentului Regulament in cazul in care se constata ca nu a fost indeplinita una
din cele patru conditii cumulative previazute de art.6 alin.(1) al Legii. In conformitate cu
prevederile art.6 alin.(6) al Legii, retragerea beneficiului exceptarii nu are efect retroactiv.



